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3. Ajánlatkészítő AI értékesítőknek

Projekt: AI-alapú ajánlat-előkészítés sales csapatnak.

Konkrét megoldás:

A rendszer az ügyfél megkeresése, korábbi ajánlatok, árlista, termékportfólió és 
kedvezményszabályok alapján elkészíti az ajánlat első verzióját. Nem feltétlenül kell 
automatikusan árat adnia; már az is érték, ha összeállítja a releváns termékeket, szövegezést, 
referenciákat és ajánlati struktúrát.

Funkciók:

 ügyféligény összefoglalása;
 ajánlati szöveg generálása;
 releváns termékek/szolgáltatások kiválasztása;
 upsell/cross-sell javaslat;
 ajánlat PDF vagy Word sablonba rendezése.

Kiknek jó:

 gépkereskedők;
 építőipari beszállítók;
 IT-szolgáltatók;
 B2B nagykereskedők;
 műszaki termékeket értékesítő cégek.

Mérhető eredmény:

 ajánlatkészítési idő csökkenése;
 több kiküldött ajánlat;
 egységesebb ajánlati minőség;
 magasabb konverziós arány.
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